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Vender bien no alcanza si la empresa se entera tarde de lo que vendió.

El remito sale igual, aunque el cliente arrastre facturas vencidas. Cuando cobranzas se entera, la

mercadería ya está en la calle y la discusión pasó de ser una decisión a ser un reclamo.

El margen "de sistema" no es el margen real: el flete, la comisión y el almacenamiento aparecen recién

en la contabilidad del mes siguiente, cuando el precio ya se cerró y no hay nada que corregir.

La negociación se hace con dos o tres escalones de descuento, pero el sistema solo tiene uno; el resto

se resuelve a mano o en una planilla que nadie audita.

El forecast del mes vive en un Excel del gerente, se pisa cada semana y nadie puede reconstruir qué

se había prometido. Y nadie sabe qué se entrega mañana, a qué zona y con cuánto peso, hasta que

se arma el camión.

¿Para quién es?

Industria y distribución con venta a cuenta corriente›

Empresas que venden por peso o por volumen: plásticos, alimentos, químicos, materiales,
envases

›

Comerciales con descuentos negociados por lista, volumen y cierre›

Direcciones comerciales que quieren forecast auditable›

Operaciones con logística propia o tercerizada›

Mayoristas y retail con promociones y consulta de precios en salón›
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El control de riesgo y el resultado real de cada operación, antes de confirmarla.

Costos extra cargados en el propio pedido, con su incidencia sobre el total.

Autorización de entregas
Toda orden confirmada nace no autorizada: el
remito se prepara, pero no se puede validar hasta
que la operación esté aprobada.

Reservada a cobranzas, con registro
La autorización queda por perfil, con usuario y
fecha. Al duplicar un pedido no se hereda: cada
operación se decide de nuevo.

Margen real por operación
Costo total y margen sobre costo (markup) en la
orden, además del margen estándar sobre venta.

Costos extra en el pedido
Flete, comisión y almacenamiento cargados en la
propia orden, con recálculo de los márgenes
ajustados.

Precio por kilo y por m³
Peso y volumen totales con PPK y PPM³, y un
asistente de cálculo inverso: se fija el objetivo y el
sistema devuelve el precio de venta.

Tres escalones de descuento
Descuento de lista, de volumen y de cierre
encadenados en la línea, tal como se negoció, sin
consolidar todo en un porcentaje.
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Lo que se promete, lo que se entrega y lo que se ofrece, sobre el mismo dato.

Forecast por vendedor y período: abiertos y congelados conviven en la misma lista.

Forecast con tres escenarios
Compromiso, mejor caso y peor caso por
vendedor, alimentado automáticamente con sus
oportunidades abiertas.

Histórico congelado
Al cerrar el período el forecast ya no se edita:
meses después se puede comparar lo prometido
contra lo que pasó.

Tablero de entregas
Calendario de las órdenes ya autorizadas: fecha
comprometida, zona, tipo de entrega (retiro,
chasis, semi) y peso a mover.

Promociones con letra chica
Límites de uso, incompatibilidad entre programas,
segmentación por cliente, regalos múltiples y
criterios multi-producto.

Sugerencia al cargar el pedido
El sistema avisa al vendedor que ese pedido
califica para una promoción, en el momento de
cargarlo.

Cartera clasificada sola
Estados de cliente por reglas propias —última
compra, cantidad de pedidos, monto acumulado—
actualizados a diario, con color en la ficha.

Presupuestos que se ven bien
Plantillas con editor visual, descripción propia por
producto en el portal y configuración fina del PDF.

Trazabilidad de lo que no se vendió
Motivo de cancelación obligatorio y analizable, y
origen de los pedidos duplicados registrado con
enlace al original.
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El control de crédito que la mayoría de las empresas cree tener y no tiene.

Toda orden confirmada nace no autorizada; el sistema impide validar el remito con un mensaje explícito.✓

La autorización queda reservada al perfil de cobranzas, registrada con usuario y fecha.✓

Al duplicar un pedido la autorización no se hereda: cada operación se decide de nuevo.✓

No depende de que alguien avise: está en el flujo, no en la buena voluntad.✓
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Un forecast que se puede auditar seis meses después.

Compromiso, mejor caso y peor caso por vendedor y por período.✓

Al abrir el período entran solas las oportunidades abiertas del vendedor: sólo hay que clasificarlas.✓

Cerrado el período, las líneas quedan congeladas y ya no se editan ni se borran.✓

El gerente revisa por equipo con lista, tabla dinámica y gráfico; cada vendedor ve lo suyo.✓

Los importes se cargan por oportunidad, con su probabilidad: el número no sale de la nada.✓

Períodos por vendedor y por equipo, con el cierre automático configurable en la implementación.✓
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Para quien vende por kilo o por espacio de carga, el número honesto de la
operación.

Peso y volumen totales del pedido, con precio por kilo (PPK) y por metro cúbico (PPM³).✓

Cálculo inverso: se define el PPK o el PPM³ objetivo y el sistema devuelve el precio de venta.✓

El PPK se muestra neto de costos extra, con la caída porcentual respecto del PPK bruto.✓

La ficha del cliente muestra sus kilos promedio por compra y acumulados del año.✓
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Waiki Ventas
Odoo Community

sin extender
Planilla + criterio

Bloqueo de entrega por deuda
Sí, impide

validar el remito
No

Depende de que
alguien avise

Margen con flete y comisiones Sí, en el pedido No
A mano, a fin de

mes

Precio por kilo / m³ con cálculo
inverso

Sí No Calculadora aparte

Forecast con escenarios e histórico
congelado

Sí No
Se pisa cada

semana

Promociones con límites,
incompatibilidad y segmento

Sí Básico No

Clasificación automática de cartera Sí, diaria No Manual

Tres escalones de descuento por
línea

Sí No
En la planilla del

vendedor

Todo dentro del ERP, sin sistemas
paralelos

Sí — No
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¿Ponemos el crédito adentro del flujo de
ventas?
Implementamos por etapas, empezando por el circuito que más duele. Las
reglas de cartera, los estados de crédito, los tipos de entrega y las promociones
se parametrizan con tu equipo.

Conocé más en waiki.com.ar/ventas

WEB waiki.com.ar  ·  waiki.com.ar/ventas

CORREO info@waiki.com.ar

WHATSAPP +54 9 299 502-1110
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